@

FarmDemo

Pgt‘]voocg NAVRHEM
PREDVADECICH AKCi
NA FARMACH

vy

A
(8
y

§

W






Uvod

Predvadéci akce primo na farmach se poradaji jiz nejméné
dvé stoleti, pGvodné jako zpUsob, jak sezndmit zemédélce
s inovacemi, ale v posledni dobé také jako zpUsob sdileni
zkusenosti mezi zemédélci a jako podpora spole¢ného
vytvareni znalosti mezi zemédélci a dalsimi subjek-
ty. Stale Castéji oteviraji své farmy ze své vlastni inicia-
tivy i sami zemédélci, aby se propajili se svimi kolegy
a Sirokou verejnosti v rdmci strategii rozvoje podnikdni
(napf. kratké potravinové dodavatelské retézce, komuni-
tou podporované zemédélstvi).

Predvadéci aktivity mohou sahat od jednordzovych akci
typu ,nds den v praxi pfes viceleté programy ,pozorova-
cich farem*”, kde se zemédélci, poradci a ¢lenové odvétvi
v pravidelnych intervalech setkvaji, aby na misté posou-
dili moznosti hospodarent, az po stalé ,vizkumné farmy”,
kde vgzkumni pracovnici testuji 3 demonstruji inovativni
technologie a pfistupy. Pfedvadéci akce na farmach se
tedy fidf Sirokou Skalou pfistupd, jsou pldnovany s ohle-
dem na rizné cile a jsou iniciovany a organizovany Sirokou
Skalou aktért. Vzhledem k této rozmanitosti neexistuje
k Uspésngm predvadécim akcim na farmdach zadng uni-
verzalni pfistup.
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Tento privodce nabizi prehled nejdilezitéjSich prvkd, kte-
ré je tfeba pfi pripravé, provadéni a vyhodnocovani pred-
vadécich akci na farmach vzit v Gvahu. Pfedkldda 6 jedno-
duchych krokd, které je tfeba pfi pripravé predvadécich
akci na farmach dodrzet, pocinaje jasngm vymezenim
cild a konce sprédvngm vyhodnocenim a nasledngmi opat-
rfenimi. V tomto prdvodci najdete konkrétni tipy a triky
a konkrétni nastroje, které vdm pomohovu pfi pfiprave akce.

»

Online verze je k dispozici na adrese:
https://farmdemo.eu

Tento privodce je vysledkem Gzké spoluprace tfi projektd Far-
mDemo, které ziskaly finan¢ni prostredky z programu Evropské
unie pro vzkum a inovace Horizont 2020 v rdmci grantovich
dohod ¢. 727388 (PLAID), ¢. 72861 (Agridemo-F2F) a ¢. 772705
(NEFERTITI).
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NAVRHNETE SVOU PREDVADECI AKCI NA FARME

V 6 KROCICH

1
Cile predvadeci akce
a cilové skupiny

O Stanovte sijasné cile

O Zamaéfte se na zemédélskou vefejnost
v souladu s vasimi cili

O Pozvéte dalsi aktéry ke zv(3eni dopadu akce

2
Demonstracni
farma

/@ \

QO Vyberte si hostitelskou farmu v souladu se svmi cili

O Vyberte si divéryhodného a inovativniho
hostitelského zemédélce

: O Skrze polohu a vybaveni farmy zajistéte dobr(

pristup

-11-
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3
Usporadani
predvadeéci akce

O Sestavte vyvézen( organiza¢ni tgm v souladu
s vasimi cili

O Poskytnéte dostatek ¢asu na interakci a navazovani
kontaktd

O Pfivgbéru vhodného &asu zvazte kompromisy

O 0dménte hostitelské zemédélce

-13 -



4 5 6
Propagace Metody vzdeélavani Vyhodnoceni
a facilitace : a nasledne kroky

O Uvedte své klitova sdéleni v souladu s vasimi cili O Propojte vzdélavaci obsah se zemédélskou praxi O Vyhodnotte, zda byly vase cile splnény
O Prizplsobte Zargon cilové skupiné O Zapojte Gicastniky do aktivni vmény znalosti O V{sledky hodnoceni pouZijte a implementujte
O Vuytvorte srozumitelnou a atraktivni pozvanku O Poutijte riizné vzdéladvaci metody O Zorganizujte navazujici aktivity pro Géastniky
O Vyuzijte nékolik komunika¢nich kanald O Rozdélte velké skupiny do mensich i nedcastniky

-17- -20- -25-
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Cile predvadeci akce
a cilove skupiny

@ Ceho chceete touto
predvadéci akci
dosahnout?”

U kazdé predvadéci akce je duleZité s dostatecngm pred-
stihem jasné stanovit cil(e) a klicova sdéleni. Od nich se

odvijeji vSechna dalsi rozhodnuti, kterd béhem pfipravy

a realizace predvadéci akce ucinite: usporadani, zapojeni
aktérd, vyhodnoceni efektivity.

Zacnéte otdzkou ,proc” (proc tuto predvadéci akci po-
rdddme) a poté ,,co” (co chceme demonstrovat). Z toho-
to cile predvadéci akce nasledné vyplyne odpovéd na
otazky ,kdo" (cilova skupina predvadéci akce) a , jak”
(usporadani predvadéci akce a vzdélavaci metody).
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Predvadéci akce mohou slouzit
jako misto setkdvani Gcastnikd

TIP

Abyste prildkali co nejvice zemédélcl
3 zvysili dopad akce, zohlednéte regional-
ni vgvoj v zemédélstvi a vgzvy, se ktergmi
se mistni zemédélci potgkaji.

@ Mozné cilené efekty:

* Spoluvytvéreniznalosti. M(zete se zaméfit na vytva-
feni (novych) znalosti tim, Ze budete téZit ze znalostni-
ho fondu Ucastnikd, ktefi se predvadéci akce zGcastni.

¢ Prijeti inovaci. Predvadéci akce napomahaji pfenosu
novych moznosti, novinek nebo praktickjch zkusenos-
ti, které lze vyuzit pfimo v zemédélskych podnicich.
Tyto inovace mohou vzejit z vjzkumu, podnikani (sou-
visejiciho s prodejem produktl) nebo od zemédélcd
prukopnikd a davaji zemédélcim jistotu, ze se mohou
fundované rozhodnout o uzitecnosti demonstrova-
nych postupd nebo inovaci pro jejich vlastni farmu.

+ Reseni problémd. Predvédéci akce jsou uZite¢nou
platformou pro propojeni poradenstvi s potfebami
mistnich zemédélcd. MiZete demonstrovat feseni pro-
blémud zemédélcd, napriklad v souvislosti se snizenim
zemédélské prace nebo s tim, jak péstovat plodiny
v ménicim se klimatu, nebo mdZete ovéfit provedeny
vzkum a inovace v mistnich podminkach a prizplso-
bit je potfebdm zemédélcl.

+  Skoleni. Predvadéci akce slouZijako platforma pro zvy-
Sovani kvalifikace a budovani kapacit, coz umoznuje
praktické zavadéni inovativnich postupl na farmé.

e Budovani povédomi. Pfedvadéci akce mohou zv(jsit
povédomi o tématech, jako jsou napfiklad socidlni po-
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PROC CHCETE USPORADAT PREDVADECI AKCI?

To specifikuje motivaci nebo potiebu pro usporadani predvadéci akce.

treby. Také témata souvisejici s udrzitelnosti se ¢asto
neresi explicitné, ale Casto jsou souldsti predvadécich
akci, na kter(ch se zvysuje povédomi Gc¢astnikld v tom-
to ohledu.

Vytvareni siti. Predvadéci akce mohou slouzit jako
misto setkadvani Gcastnikd. Pravidelné (napf. kazdo-
ro¢nf) predvadéci akce lze vyuzit jako akce, na ktergch
se sejdou vsichni lidé zapojeni do programu, sité nebo
projektu. Mohou pfispét k posileni a rozvoji spoluprace
a3 posilit mozné partnerstvi pro kooperativni rfesenf
problémd, a to jak na nadrodni, tak na mezinarodni
Grovni. Pro nékteré Glastniky je velmi atraktivni také
socidlni aspekt vytvareni sit, moznost setkat se s dal-
Simi zemédélci.

Prov3déni visledki vgzkumu. Predvadéci akce na
farmach mohou slouZit jako platforma pro prenos zna-
losti 0 v(sledcich aplikovaného vgzkumu do zemédél-
ské praxe. Inovace a postupy lze vyzkouset, porovnat
nebo ovéfit v ,redlngch” podminkach zemédélského
podniku.

Provadéni politiky. Predvadéci akce jsou prileZitosti
informovat zemédélce o novych pravnich predpisech
a politickgch nafizenich a poskytnout jim konkrétni
postupy a priklady, jak je mohou na sv{ch farmach
realizovat.



CO CHCETE DEMONSTROVAT?

Témata predvadécich akci mohou byt velmi rdznorods,
napfiklad pfedvedenivyrobku, stroje, procesu, fizeni nebo
marketingu.

Charakteristiky predvddéného tématu ovliviiuji usporada-
ni predvadéci akce a to, jaké cilové skupiny lze potencidlné
oslovit. Jednd se o inovaci, kterou zemédélskd komunita
vibec neznd a nema zddné priklady jeji realizace v praxi?
Je jiz u néjaké mensiny zemédélcl zavedena? Jedna se
o rozsifenou praxi, kterou by zemédélci mohli optimali-
zovat a zdokonalit?

Sila predvadéci akce Casto spociva v jeji jednoduchosti. Je
proto vhodné omezit pocet témat, kterd se béhem jedné
akce resi. Pokud se chcete vénovat vice tématim, mizete
zvazit usporddani série predvadécich akci nebo se ujistit,
Ze je na kazdé jednotlivé téma napldnovadn dostatecny ¢as.

V(bér tématu muZe byt proveden shora doll
poradateli, zastupci zemédélct nebo projek-
tem, do néhoz je predvadéci akce zaclenénga,
stejné jako zdola nahoru se zapojenim zemé-
délch nebo Ucastniky predchozi predvadéci
akce, pokud se jednd o sérii predvadécich akci.
V kazdém pripadé je nezbytné predem diklad-
né zvazit nebo prodiskutovat vbér zajimavého,
inspirativniho a relevantniho tématu.
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Série predvadécich akci v. jednorazova
predvadéci akce

Dulezitou volbou pfi rozhodovani o usporddani
predvddéci akce je, zda se bude jednat o jed-
nordzovou predvadéci akci, sérii predvadeécich
akci na stejné téma nebo opakovanou (sitovou)
akci porddanou stejngmi poradateli.

Série pfedvadécich akce jsou nékdy oznacova-

ny jako efektivnéjsi, protoze:

« Utastnici se navzajem poznaji a budou si
divérovat (budou se méné zdrdhat sdilet
informace).

o Predvadéci akce se mohou tjkat nékolika
krokUd v procesu osvojovani (cilenéjsi efek-
ty).

o Série umoznuje ukdzatvgvojv Case, sezdn-
nost.

e MuzZete oslovit vice zemédélcl a vice typd
zainteresovanych stran.

o Predvadéci akce mohou stavét na dobré
povésti predchozich akci.

o Organizaci a usporddani lze déle zlepsovat/
vylepsovat.



NA KOHO CILITE?

Vgbér cilové skupiny (nebo nékolika cilovgch skupin)
z3visi na tom, ceho chcete predvadéci akci dosdhnout.
Pokud napfiklad planujete intenzivni vgmeénu znalosti
nebo spoluvytvareni znalosti na velmi specifické téma,
muzete se rozhodnout pro malou skupinu zemédélcd,
ktefi ,mluvi podobngm jazykem", abyste zajistili kvalitni
a intenzivni interakce. Identifikace konkrétnich cilov(ch
skupin urdi, které informacni kanaly by mély byt pouzity
k jejich osloveni.

Cilovou skupinu lze specifikovat ve vztahu ke:

konkrétnim odvétvim (napr. producenti mléka a mléc-
nych vgrobkd, péstitelé cukrové fepy);

konkrétnimu regionu (napfr. konkrétni provincie, celo-
stadtni nebo mezinarodni);

ke zkuSenostem s konkrétni technikou, napf. zac3-
tecnik nebo expert. V zavislosti na cili se poradatelé
mohou rozhodnout pouze pro zkusené zemédélce
(napf. pro zdokonaleni postupu nebo inovace) nebo
pro kombinaci obou (kdyz chcete vgménu). ,Zkuse-
ni“ zemédélci mohou pomoci zahajit diskusi béhem
predvadéci akce a povzbudit se navzajem ke kladeni
otdzek.

konkrétnim ,typdm” zemédélcd (napr. ,inovativni”
zemédélci pro témata, kterd potrebuji dalsi rozvoj,
Lprameérni“ zemédélci pro témata pfipravenad k pouziti,
mladi zemédélci nebo zacinajici zemédélci);

pohlavi, aby se vsichni pfislusni zastupci farem citili
vitani a zG&astnili se.

Casto, ale v zavislosti na tom, ¢eho cheete dosdhnout, je
vijhodné prizvat dalsi aktéry, aby prispéli k dlouhodobéj-
Simu dopadu predvadéci akce:

Zemédélsti poradci mohou plsobit jako potencidlni
JSifitelé” klicovych sdéleni predvadéci akce. Mohou Sifit
a rozSifovat obsah predvadéci akce mezi nezlGcastné-
né zemédélce a mohou propojovat zemédélce, ktefi
aplikovali urcit] postup nebo inovaci, s témi, ktefi o né
maji zdjem.
Zemédélsky tisk, kterg mize demonstrované téma
zprostredkovat Sirsimu publiku.
Aktéri zemédélsko-potravindrského retézce (napf. do-
davatelé, zpracovatelé potravin, spotrebitelé...) jsou
dulezitymi partnery v kooperativnich fesenich a jejich
pfitomnost mdze posilit vazby mezi v{robci a trhy.
Mohou pfispét daty a zkuSenostmi z jingch oblasti.
Tvarci politik mohou na jedné strané zv(sit povédomi
o politickgch prekazkach a pobidkach, které by mohly
zv(Sit zakotveni a rozsifeni obsahu predvadéci akce,
ale také se sami poucit o praktick(ch problémech nebo
prekazkach, s nimiz se zemédélci potgkaji, aby zlepsili
politickou regulaci. Na druhou stranu se zemédélci Cas-
to zdrahaji Gcastnit se skupinovch demonstraci a sdilet
své zkusenosti, pokud jsou ve skupiné pfitomny Grady.
Studenti a ucitelé (zemédélstvi) mohou prinadset do
vjzkumu inovace, mohou se ptdt zemédélcd na jejich
zpUsoby vyroby a zaroven se dozvédét o zemédél-
skgch postupech. Mohou pomahat pfi monitorovani
3 hodnoceni, ucit se spoluorganizaci, a také jsou dob-
rgmi pomocniky.
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TIP

Pritomnost hostitelskgch zemédélcl
3 zemédélkyn podporuje Ucast Ucastni-
kd i Géastnic.
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Demonstracni
farma

Predvadéci akce lze pofadat na rizngch typech mist, od
zemédélskgch podnikd az po verejna pole pronajata uni-
verzitami, vjzkumngmi stredisky nebo poradenskgmi
pracovisti. Pro vijbér vhodného hostitelského mista pro
predvadéci akci existuji urcita kritéria.



@) ,Dokd?i se zemédélci s hostitelskou krlté:,en; mize bgt.' E?Shc’f' Eéfiézsstlcesﬁu. ”'”.”‘?”ﬁ
v o0 za ukazkami inovativnich technik, které nejsou v jejic

fameU ztotoznit? regionu bézné, jsou Ucastnici ochotni cestovat na delsi

vzdalenost.

Predvadéci akce mlze mit vétsi dopad, pokud hostitel-

ska farma funguje za stejnych ,redlngch” podminek jako

primérné farmy. Na druhou stranu mohou napriklad

prukopnicti zemédélci predvést inovativni a experimen- O

t3lnéjsi techniky.

TIPY

? /E’ hOSUtE’/ dObf /m Zemédélcem’ V(bér hostitelského mista ma vliv na dostup- Prohlédnéte si seznam demonstracnich farem
% / Y / nost predvadéci akce: po celé EU ve stiedisku FarmDemo:
/(te/’gj@ Uzné\/éﬂjako https://farmdemo.eu
divéryhodny a ,moudry; stejné ’ Si‘;gfnﬁ,d‘?, (poloha, doba cesty, dobry o , . o
) ) 7, 2 g pfistup pro cilovou skupinu) Prfinosna by mohla byt spoluprdce mezi ko
jakO inovativni a IDdeU/(Z'/Vﬂ/? e Socidlni (zdzemi, pohodli a bezpecnost mercnimi spole¢nostmi a zemédélskgmi pod-
pro ndvstévniky) niky: umoznuje Gcastnikim vidét nejnove;si
Roli v atraktivité akce pro potencidlni Gcastniky hra- inovace na skutecné funguijici farmé.
je i vnimani hostitele verejnosti. Vgbér nékoho, koho
jiz znate, nebo farmy, na kterou organizace poukazuji LAtypickd” farma muize poskytnout inspiraci

jiz nékolik let, béhem nichz se na farmé testuji poku-
sy, mUze byt ,bezpecnou” volbou, protoZze predvadéci
akce od hostiteld ¢asto vyzaduji velké Usili, aby pripra-
vili svou farmu pro ndvstévniky. Na druhou stranu je
tfeba zvazit, zda vzdy vyuzivat ,obvyklé podezrelé”.

a prispét k zamysleni nad sou¢asngmi postupy.

Chcete-li oslovit Sirsi skupinu Gc¢astnikd, ma-
Zete usporddat stejnou predvddéci akci na riz-
nych mistech ve vasem regionu / ve vasi zemi
a na rbznych typech farem.

,Je hostitelska farma pro
predvadéci akci vhodna s ohledemn
na téma, misto a planované

aktivity?”

Zajisténim skupinové dopravy zv(site dostup-
nost vzdalenéjsich hostitelskjch farem.

Zajistéte dopravni prostredky pro navstévu
vice mist.

Méli byste si ovéfit, zda se Cinnosti, postupy a vybaveni
farmy hostitelského zemédélce shoduji s Gcelem predva-
déci akce a ocekdvanym poctem Gcastnikd. DuleZitgm
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Usporadani
predvadeci akce
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ORGANIZACNI TYM

?) , Jaky typ partnerl (napr zemédélci, zemédélské organizace, poradci,

zemédeélské podniky) bude zapojen do organizace predvadéci akce, aby
byl organizacni tym pri plnéni cild predvadéci akce uspésniy?”

Spoluprace mezi rizngmi aktéry miZze byt vzhledem k je-
jich odliSnému profesnimu zdzemf, dovednostem, znalos-
tem, prioritdm, pracovnim postuptim a motivacim ndro¢na.
Aby toto Usili bylo Uspésné, je dulezité dohodnout se na
cilech, obsahu a rozdéleni prace.

Regionalni systém AKIS (viz rdmecek) mize definovat
kontext, ve kterém se predvadéci akce poradaji. Dobra
spoluprace a jiz existujici sité regiondlnich aktérd AKIS
by mohly usnadnit organizaci nebo vytvoreni strategie
pro predvadéci akce, pfizplsobeni tématu konkrétnimu
regionu a vyuziti dostupného socidlniho kapitalu a siti
k nalezeni spravnych profill a kompetenci pro organizaci
predvadéci akce. Uspéch predvadéci akce ¢asto souvisi
také s tim, jak je organizacni tgm vniman mistni komuni-
tou. Organizacni tymy proto mohou tézit ze spoluprdce
s respektovanmi mistnimi organizacemi, které maji mno-
ho kontaktd se zemédélci.

Regionalni zemédélsky znalostni a inovacni
systém (AKIS) zahrnuje celg systém vgmény
zemédélskych znalosti v rdmci regionu a je
definovan zpusobem, jakgm lidé a organiza-
ce, jako jsou poradenské sluzby, vizkumni
pracovnici, politické a zemédélské organizace,
vzadjemné spolupracuji.

Spoluprace s komer¢nimi partnery mdze realizovat velmi
efektivni pfedvadéci akce z hlediska poskytovani znalosti
a informaci. Je v3ak tfeba, aby pred konadnim predvadéci
akce byly s komerénimi spolecnostmi uzavieny rddné
dohody, aby zemédélci nevnimali akci jako prodejni.

Tomu lze predejit zapojenim vice nez jedné obchodni
spolecnosti nebo pfizvanim ,neutrdlnich” stran, jako jsou

neobchodni poradenské sluzby nebo vgzkumni pracovnici.

9

Role v organiza¢nim tgmu

Pfipravu a strukturu predvadéci akce mize
podpofit jasné vymezeni roli a dostatecny
pocet pracovnikl (jak z hlediska odbornosti,
tak poctu). BEhem predvadéci akce by mély
fungovat Ctyri ddlezité role:

¢ hostitelskg zemédélec

e predvadéjici subjekt

e manazer logistiky / koordindtor
e facilitdtor
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TIPY

Zapojte rodinu hostitelského zemédélce do
organizace predvadéci akce jiz na zacatku.

Pozvéte vice organizaci, které sdileji vas cil
(cile), abyste oslovili cilovou skupinu (cilové
skupiny).

Rozumné zapojeni regulacnich orgdnl:
vhodné (napf. objasnéni informaci / pro-
kazani souladu) mize zemédélce prildkat,
nevhodné je naopak odradi.

V mnoha pripadech je uzitecny facilitdtor.
Facilitdtor mbze vést diskusi a pUsobit jako
neutralni tretf strana.




VYVAZENY PROGRAM

Cas, kter(j je pro predvédéci akci k dispozici, je uréujici
pro rozhodnuti o obsahu predvadéci akce a o vzdéldva-
cich metodach, které budou pouzity. Dostupn( ¢as se
muUZe pohybovat od jedné hodiny pres pildne aZ po cely
den nebo dokonce vice dni. Nezapomerite poskytnout
dostatek ¢asu na diskusi a otdzky a odpovédi, ale také na
navazovani kontaktd a spolecenskou interakci.

Dobry program predvadéci akce poskytuje dostatecnou
variabilitu. Mél by pfinejmensim obsahovat:

e privitdni/predstaveni, nejlépe spolecné s hostitelskgm
zemédélcem

e samotné predvedeniinovace (at uz v kombinaci's pre-
zentaci, nebo bez ni)

e zprostfedkovanou diskusi nebo interaktivni otdzky
3 odpovédi

¢ zhodnoceni predvadéci akce Gcastniky

o oficidlni zakonceni akce s jasngmi zavéry a vzkazy

¢ (as na neformalni rozhovory, diskuse a navazovani
kontaktd (poskytnéte oblerstveni a ndpoje! -Xviz také
vzdéldvaci metody a facilitace pro predvadéci akce)

¢ zpétné hodnoceni akce.

TIPY

Privitdni hostitelskgmi zemédélci je velmi cenéno.

Vezmeéte Ucastniky na prohlidku farmy.

ZVOLTE VHODNY CAS

Nacasovani predvadéci akce je klicovgm faktorem pro
zajisténi dobré navstévnosti. Ackoli to nelze vzdy presné
naplanovat (napf. kdyz termin ndhodou pfipadne na prvni
tepl tgyden sezdny), lze to odhadnout na obdobi, kdy maji
zemédélci na farmé méné prace. Vezméte v Uvahu naca-
sovani béhem dne (napf. hodiny dojeni) a/nebo tgdne
(napf. dny skolni vjuky).

Volba sprdvného ¢asu je ¢asto kompromisem mezi vice
aspekty. Napfiklad obdobi, kdy je na poli hodné vidét, je
Casto také obdobim, kdy je na farmé hodné prace.

11144

Pro opakované akce zvolte pevné dang ter-
min (napfr. posledni vikend v zafi, kazd(ch
6 mésicl, abyste ukadzali sezénnizmény, ...).

Vezméte v Gvahu dalsi udalosti.

3 // Usporadani predvadéci akce | 15

ZARIZENi A VYBAVENI

K efektivité predvadéci akce prispiva pacit, ze jste vitani
a ze se s vami dobre zachdzi. Dbejte na vhodné zazem,
dobry pfistup, toalety, parkovani, uklizené a dobre pripra-
vené prostredi atd.

v

KONTROLNi SEZNAM:

@& Kvalitni audiovizualni technika
& (Bio)bezpetnostni opatienf
@ Toalety

@ Kde je to mozné, zajistéte bezbariérovy
pfistup a zvyste tak pristupnost

@ Zajistéte dopravni znaceni a poutale,
parkovani

@ Zajistéte stinnad mista nebo piistfesky
s ohledem na povétrnostni podminky

@& Vyvéste loga a bannery pfipadn(ch
sponzor(

@ Muyslete na ob&erstveni a ndpoje!



ROZPOCET REGISTRACE

v s gy s . Registrace vdm umozni snadno kontaktovat Gcastniky po
?
(')// Kdo bude pf@dV&’d@C/ aKCi skonceni akce za Ucelem ndsledného postupu a vyhod-
ﬁnanCO\/a f?” noceni 3 umoznuje dobrou organizaci pro odhadovany
S L . o o pocet Ucastnikd. Registrace na predvadéci akci by méla
\ (), Budou Ucastnici platit Ucastnicky byt snadné a plynuls.
poplatek?”

(), Bude mit rozpocet vliv na
usporadani akce a pocet TIPY
Ucastnik?”
Implementujte registraci Géastnikd pred

Rozpocet by mél pokrgt viechny v(daje, jako jsou vstu- . S : .
akci, abyste poznali své publikum a mohli

py, ndklady na dopravu, organizacni vidaje a vydaje na
propagaci. Dbejte také na to, abyste zemédélci poskuytli
kompenzaci za pripadny vgpadek vgnosUl i za vénovany
Cas (v&etné Casu na pripravu).

pred akci poslat zajimavé materidly.

Poskytnéte seznam kontaktd dcastnika.

Dostupny rozpocet souvisi s finan¢nimi partnery v orga-
nizac¢nim tgmu a maze mit velky vliv na uspofddani a ve-
likost predvadéci akce a muZe urcovat nékterd rozhodnuti,
napr. pokud jde o velikost cilové skupiny, zda Gcastnici
musi platit vstupné, nebo o pozvané predvadeéjici subjekty.
Omezené zdroje vSak nutné nemusi mit vliv na efekt pred-
vadéci akce. Méné nadkladné metody mohou byt stejné
efektivni jako metody nékladnéjsi, ale mohou vyzadovat

vvvvvv

U vétsich akci ze dalsi pomoc (napf. v podobé lidskgch
nebo materidlnich zdrojd) zajistit sponzorsky, pfipadné
prostrednictvim spratelen(ch organizaci.
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Propagace
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SROZUMITELNA POZVANKA PRIZPUSOBENA CiLOVYM SKUPINAM

?)  Kteif idé se o porddani predvddéci

akce maji dozvédét?”

Efektivni ndbor ma vliv na ndvstévnost predvadéci akce.

TIP

V pripadé potreby zaslete pozvanku celé
rodiné.

Je nezbytné pfizplsobit pozvanku cilové skupiné. Neopo-
mente pfizpUsobit jazyk (Zargon) cilové skupiné.

Pri navrhovani pozvanky je tfeba zvazit nékolik otazek:

(viz https://thefloorisyours.be/en/pitchinghandson/)

Kdo je vase cilova skupina?

e Kazd3 cilova skupina md jedinecnd ocekdvani a problé-
my. Pokud je to mozné, zamérte se vzdy jen na jednu
cilovou skupinu.

¢V pozvance specifikujte cilovou skupinu (napf. pouze
ekologicti zemédélci nebo ekologictii neekologicti ze-
médélci). Tim mlzete zajistit, Ze prildkdte zemédélce
s konkrétnim zjmem.

Jaké je vase hlavni sdéleni?

Jaka je vase vgjzva k akci?

e Jasné uvedte, Ze se jednd o pozvanku k G&asti na pred-
vadeéci akci.

e Zvolte pro ukdzkovou akci dobrg ndzev, kterg bude
zaroven vyjadrovat klicové sdélent.

S jakgm problémem se vase cilova skupina potgka

a jak ho vyresite?

¢ Srozumitelné uvedte cile a Ukoly predvadéci akce, pro-
toZe to prispivd k jeji efektivité.

e Pokud mate zkuSené predvadéjici subjekty, kvalifiko-
vané pomocniky nebo hostitelské zemédeélce, jasné to
uvedte na pozvance, zemédélce mohou pfildkat.

Jakou vjhodu z toho vase cilova skupina ziska?

¢ Uvedte, jakd bude pridand hodnota pro Gcastniky
predvadéci akce.
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TIPY

V pozvance informujte o vSech organizatorech.
Uvedte pfipadny vstupni poplatek.
Pozvanka by méla byt vizudlné atraktivni a in-

formace by mély byt vyvazené. Mlizete pou-
zit néjaky softwarovy nastroj, napriklad

Zvyste viditelnost série predvadécich akci po-
moci pevné dané sablony. Tento ,branding” by
se pak mél odrazet i v ndzvu akce. To pomaha
s rozpoznatelnosti predvadéci akce, a az si udé-
(3 dobré jméno, bude UspésSnéjsi pri ziskavani
dalsich Gcastnika.

Pozvanka musf bt srozumitelna a pritaZzliva.
Neprehanéjte to s mnoha designovgmi prvky,
nepouzivejte mnoho rizn(ch pisem. Dobre by
mohla fungovat uvitaci pratelska fotografie far-
my nebo zemédélce.



https://thefloorisyours.be/en/clear/pitchinghandson/
https://www.lucidpress.com/pages/examples/online-invitation-maker
https://www.lucidpress.com/pages/examples/online-invitation-maker
https://www.lucidpress.com/pages/examples/online-invitation-maker
https://spark.adobe.com/make/invitation-maker/
https://spark.adobe.com/make/invitation-maker/

POUZIJTE SPRAVNE KOMUNIKACNI
KANALY

Pro ndbor Gcastnikd lze vyuZit vice komunikacnich kanald.
Pozvanky lze sifit pomoci letakd, dopisl, e-maild, plakatd,
novinovych ¢lankd, webov(ch stranek, socidlnich médii,
osobnich zminek nebo pomoci raddia a televize. K Sifen{
pozvanky lze vyuZit schiizky, osobni kontakty, vlastni sité
nebo postovni seznamy, sité jingch organizaci (napf. ze-
meédélska sdruzeni, sité poradcl), ozndmeni ve Skolach.

TIPY

Zasilejte osobni pozvanky.

Pouzijte krokovou kombinaci komunikac-
nich kanald v case.

Zvazte, kdo bude pozvanku sifit.

Vynalozte zvladstni Gsili na tézko mobilizo-
vatelné zemédélce!
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INTERAKCE S UCASTNIKY PRED
SAMOTNOU PREDVADECI AKCI

Jiz nyni mbzete zorganizovat urcit] druh interakce s oce-

kdvangmi Gcastniky:

e Dalsiinformace o hostitelské farmé, ukdzkovy obsah,
testy v terénu, ...

o Pozddejte Ulastniky o vyplnéni online registracniho
formulafe (napt. specifické zajmu).

o Pozddejte Glastniky, aby si pfipravili nékolik otdzek
k zamysleni.

Nabidnéte zemédélcdm dalsi pobidky, aby prijeli:
e Testovacivzorky

e Bezplatna analgza pddy

¢ Narodni mistrovstvi v zemédélské discipliné

e Obcerstveni a ndpoje

e Prehlidka

e Veclirek

e Ceny, které mohou vyhrdt




5

Metody vzdelavani
a facilitace

K predavani a vgméné znalosti a k rozvoji dovednosti lze
vyuzit rizné vzdélavaci metody. Je dllezité si uvédomit,
ze neexistuje jedind spravna metoda, ale Ze konkrétni
volba zavisi na nékolika faktorech, jako je napriklad ve-
likost a sloZeni skupiny. Pfedvadéci akce by také méla
obsahovat kombinaci promyslengch a vyvazenych akti-
vit, které podpofi dobré podminky pro vzdélavani.

FARMDEMO - Pruvodce navrhem ukazkovijch akci | 20



VELIKOST A SLOZENI SKUPINY

Rozhodnuti o velikosti skupiny z3visi na cili (cilech) predvé-
déci akce a ma zasadni vliv na format vasi predvadéci akce.

e Mensiskupiny (8-15 Gcastnikd):
e Efektivnéjsi pro vgménu znalosti, reflexi a hlubsi
vzdjemné uceni
e Malé uzavrené skupiny, které se pravidelné scha-
zeji, sivybudovaly divéru, coz pfipadné umoziuje
efektivni diskuse
o Vétsiskupiny:
¢ Pokud je cilem zv(sit povédomi a Sirokg prenos
znalosti
e Pomoc pfi ziskdvani sponzord a zemédélskgch
dodavatell
e Potfeba dobrého zvlddnuti audiovizudlnistranky akce

Zd3 se, Zze homogennégjsi skupiny jsou ,pfipraveny sdilet”
s ostatnimi Ucastniky a divérovat jim, zatimco skupiny
slozené z rizn(ch typl aktérd mohou byt pfinosné pro
podnécovani diskusi a vytvareni siti, protoze se na stejny
problém divaji spolecné z rGzngch Ghld pohledu. To je
samozrejmé také dulezity prvek pfi uvazovani o ndboru.

Také mira zndmosti mezi Gcastniky mize mit velky vliv
na dynamiku skupiny @ mdze ovlivnit vhodnost nékte-
rych metod vzdélavani oproti jingm. Pro podniceni prace
v siti, sdilenf a diskuse skupin, které se navzdjem neznaji,
potfebujete organizovanéjsi facilitacni metody. Zdatny
a3 pratelsky facilitdtor pomize vytvorit pfijemnou a pra-
telskou atmosféru a prostfedi, které zemédélcim usnadni
otevrené hovofrit a vytvorit dobrou diskusi.

TIP

Rozdélte velké skupiny do mensich,

abyste zv(sili aktivni Gcast a diskusi.

Toto video o nestresujicim chovu dobytka uka-
zuje, jak hostitelsk zemédélec vyuziva k vy-
svétleni techniky skute¢né podminky chovu,
nikoliv napfiklad PowerPoint prezentaci.
www.youtube.com/watch?v=_vAcn7WIO-
cE&feature=youtu.be
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VOLBA VHODNYCH VZDELAVACICH
METOD

Existuji 3 zdkladni principy:

1| Propojte vzdéldvaci obsah se zemédélskou praxi
2| Zapojte Gcastniky do aktivni vgmény znalosti
3| Pouzijte rizné vzdélavaci metody

1| Propojte vzdélavaci obsah se zemédélskou praxi

Vénujte pozornost Sirsim souvislostem. Zab(vejte se
dopadem predvedeného postupu nebo inovace na cely
zemédélsky podnik a diskutujte také o Sirsich souvislos-
tech (napr. spolecenskych, ekonomickych, politickgch).
Poskytnutim téchto dodatecnych informaci mohou Gast-
nici ucinit informovanéjsi rozhodnuti, zda postup nebo
inovaci pfijmout, ¢i nikoli.

Vyuzijte hostitelskou farmu a zkuSenosti hostitelského
zemédélce. Moznost navstivit jinou farmu je ¢asto jed-
nou z hlavnich motivaci zemédélcd k Gcasti na predvadéci
akci, proto je dulezité propojit obsah predvadéci akce se
skute¢ngmi podminkami hospodareni na hostitelské far-
mé a poskytnout co nejvice praktick(ch prikladd. To také
znamena vénovat pozornost problémdm, neldspéchim,
chybdm nebo negativnim vedlejSim GCinkdm daného po-
stupu. Tyto problémy Casto odrdzeji prekazky pro osvojeni
postupl. Pokud se jim povénujete a vysvétlite, jak by se
daly resit, mohou prispét k tomu, ze Ucastnici postupy
3 inovace prijmou.


https://www.youtube.com/watch?v=_vAcn7WlOcE&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=_vAcn7WlOcE&feature=youtu.be

2 | Zapojte ucastniky do aktivni vjmény znalosti

Nabidnéte prilezitosti pro vzdjemnou viyménu znalosti.
Ucast na prezenta¢nich a predvadécich akcich miiZete
zvysit napf. tim, ze Ucastnikim aktivné poskytnete moz-
nost podélit se o své zkuSenosti s publikem, zorganizuje-
te diskuse s mensim poctem Gcastnikd nebo usporadate
semindre, na ktergch bude stimulovdna aktivni vgména
znalosti. Vytvorte prilezitosti pro neformalnéjsi vgmeénu
znalosti tim, Ze poskytnete zemédélcdm dostatek ¢asu
na vzdjemné rozhovory, napr. béhem obéda, prestdvek
na obcerstveni nebo seminard.

TIPY

NEZAPOMENTE NA OBCERSTVENI
A NAPOJE

Snidané nebo obéd, béhem nichz se konaji
Gvodni proslovy.

Obcerstveni po ,formalni ¢3sti“, aby lidé
mohli diskutovat o tom, co vidéli nebo délali.

Zajistéte domaci vgrobky, nejlépe s pouzi-
tim surovin z hostitelské farmy.

Zajistéte potraviny z mistnich zdrojt, které
jsou spoluorganizatory nebo sponzory.

Zajistéte obcerstveni béhem prestavek
mezi jednotlivgmi bloky.

Nabidnéte Sirokou skalu zazitka a hledejte zpisoby, jak
Ucastniky prekvapit. Zahriite do programu fadu rdzno-
rod(ch aktivit. Pfikladem mohou byt prochazky v terénu,
pozorovani praktickych ukdzek provddénych predvadéji-
cim subjektem a moznost pro Gcastniky vyzkousSet si néco
v praxi. Takové praktické ¢innosti podporuji u¢eni a poro-
zumeni a také zlepsuji vzajemné vztahy mezi Gcastniky.
Zahrnutim efektu prekvapeni do predvadécich aktivit si
Gcastnici s vétsi pravdépodobnosti zapamatuji informace
na delSi dobu. Tento efekt prekvapenf lze vyvolat rizngmi
zpUsoby, napfiklad zvlddnutgmi technikami vypravéni
pribéhd, pouzitim originalni poutavé aktivity pro Gcastniky
nebo odhalenim vgrobku/novinky pfimo béhem predva-
déci akce.

Obr. 1 Obrazky z testu Soil my Pants jako prikladu prekvapivého a jednodu-
chého testu zdravi pudy. (Zdroje: https://cereals-blog.ahdb.org.uk/when-i-
soiled-my-undies/ (vlevo); ILVO (vpravo))

>

Toto video ukazuje test ,Soil my Pants", coZ je
jednoducha metoda testovani stavu pddy za vy-
uziti zakopaného bavlnéného spodniho pradla.
www.nrcs.usda.gov/wps/portal/nrcs/detail/

or/soils/health/?cid=nrcseprd1470410
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Vytvorte podnétné a znamé prostredi. Usporddejte za-
sedaci mistnost/prostor tak, aby kazdg mohl pohodlné
poslouchat a rozumét fecnikovi/fecnikim i ostatnim
Gcastnikdm. Nékolik ndpadi:

¢ Pouzivejte mikrofony, aby fecnika slysel kazdy jeden
Gcastnik (zejména venku).

e Pouzivejte vizualni materidly, které kazdyg Ucastnik
dobre uvidi (tj. nepouzivejte plakaty s malou velikos-
ti pisma, které mohou byt viditelné pouze pro prvni
fadu).

»  Pokud akce probihd uvnitf: postavte zZidle do kruhu/pul-
kruhu tak, aby vsichni dobfe vidéli na ostatni Gcastniky.

¢ Usporadejte ,trh”s rizngmi stdnky/vystavujicimi, aby
se lidé mohli pohybovat v mensich skupinkach.

¢ Vzhledem k tomu, Zze zemédélci se obvykle citi lépe na
poli nebo ve stodole nez ve Skolnich u¢ebnach, zamy-
slete se nad tim, kde budete diskuse poradat.

e Na zacatku akce zahrite nékolik zdbavngch témat
k prolomeni ledd. Inspiraci mdZete najit na interne-
tu, napriklad: www.thebalancecareers.com/top-i-
ce-breakers-1918426 nebo www.icebreakers.ws/

large-group



https://www.nrcs.usda.gov/wps/portal/nrcs/detail/or/soils/health/?cid=nrcseprd1470410
https://www.nrcs.usda.gov/wps/portal/nrcs/detail/or/soils/health/?cid=nrcseprd1470410
https://cereals-blog.ahdb.org.uk/when-i-
http://www.thebalancecareers.com/top-ice-breakers-1918426
http://www.thebalancecareers.com/top-ice-breakers-1918426
https://www.icebreakers.ws/large-group
https://www.icebreakers.ws/large-group

3 | Pouzijte rizné vzdélavaci metody

Kombinujte. Pfi predvadécich akcich lze pouzit rizné
vzdéldvaci metody, napr. postery, prezentace, experimen-
ty, diskuse, praktické seminare atd. Tyto metody se lisi
mirou interakce mezi predvadéjicim subjektem a Gcast-
niky a aktivnim zapojenim vyzadovanym od zemédélcl
a vyhovuji rizngm styldm nabyvani znalosti. Volba kom-
binace vzdéldvacich metod opét zavisi na cili dne a na
sloZeni a velikosti skupiny. Pfehled vzdélavacich metod
najdete na strandch 28-30.

Prizpasobte se rizngm trovnim znalosti a stylim naby-
vani znalosti posluchaéd. Pokud je to mozné, zjistéte si

Uroven znalosti Gcastnikd pfedem. Pokud ne, zacnéte se

zakladnimiinformacemi pro novacky v oboru. Obvyklgmi

typy posluchact jsou (blog.prezi.com/the-four-different-
-types-of-learners-and-what-they-mean-to-your-pre-

sentations-infographic):

Sluchové vnimavi studenti informace radéji slysi. Casto
si pfi studiu nebo premysleni povidaji sami pro sebe.
To lze podpofit tim, Ze posluchale podnitite k tomu,
aby si klicova sdéleni zopakovali nahlas, napf. tim, ze
jim budete klast otdzky.

¢ Vizudlné vnimavi studenti ddvaji prfednost zobrazeni
informaci a vizualizaci vztahd mezi myslenkami, na-
priklad vinfografikach, grafech, schématech a barvach.

« Ctouci/zapisujici si studenti si informace radéji ¢tou
nebo zapisujf, 3 to do brozur nebo letdkd.

* KinestetiCti studenti davaji pfednost provadéni prak-
tickgch cviceni a experimentd.

VIZUALNI

« obrazky
« schémata
«ilustrace

SLUCHOVE
« poslech

« pfednasky
« nahravky

MULTI-

MODALNI

CTENI/PSANI

« Cteni materialu
« psani souhrnd

KINESTETICKE
« 2azitek

« pozorovani

« aktivita

« experiment

Obr. 2. Studijni typy a zpuUsob, jak je pfi pfedvadéci akci zohlednit. (Zdroj:
https://tutoringwithatwist.ca/vark-learning-styles/)
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Pouzijte vhodné vzdélavaci nastroje. \'zdéldvaci nastroje

jsou nejriznéjsi materidly, které se pouzivaji pfi predvadé-

ci akci k usnadnéni prenosu znalosti (napr. letdky, vides,
interaktivni elektronické hlasovaci systémuy):

e Zvyste interakci: napriklad pomoci hlasovacich sys-
tém0 nebo interaktivnich aplikaci (napf. www.men
timeter.com nebo https://kahoot.com).

e Vizualizujte obsah: napf. ukdzka vybaveni pouziva-
ného na farmé, plakaty s poutavymi infografikami
(bezplatné online nastroje pro tvorbu infografik na
www.canva.com/create/infographics, videa ukazujici

,dobré” nebo ,Spatné” postupy.

¢ Poskytnéte podplrné informace k predvadéci akci:
napr. brozury s dalSimi informacemi o hostitelské far-
mé nebo seznam Ucastnikd. Prikladem mohou byt
brozurky, které vydadva Teagasc (www.teagasc.ie/
rural-economy/organics/farm-walks).

¢ Poskytnéte informace, které si Ucastnici mohou od-
nést domd: napf. brozury s praktickgmi informacemi
o predvedené inovaci. To je obzvlast dilezité, protoze
Gcastnici nemaji vzdy moznost délat si pozndmky.
Uvedte odkazy na webové strdnky, Instagram, Face-
book, pokud jsou k dispozici.

TIP

Promuyslete, jak budete materidly distri-
buovat béhem predvadéci akce. Pokud
budou distribuovany béhem prezentace,

mohlo by to Ucastniky rozptylovat. Né-
které z téchto informaci ze také Gcastni-
kdm zaslat predem.



https://tutoringwithatwist.ca/vark-learning-styles/
https://www.mentimeter.com
https://www.mentimeter.com
https://kahoot.com
http://www.canva.com/create/infographics
http://www.teagasc.ie/
https://blog.prezi.com/the-four-different-types-of-learners-and-what-they-mean-to-your-presentations-infographic
https://blog.prezi.com/the-four-different-types-of-learners-and-what-they-mean-to-your-presentations-infographic
https://blog.prezi.com/the-four-different-types-of-learners-and-what-they-mean-to-your-presentations-infographic

PROFESIONALNI A PLYNULA PREDVA-
DECi AKCE

Ridte se ,pravidlem tfi“. Poskytnéte tfi klicova sdélen,
kterd se budou opakovat v pribéhu celé predvadéci akce
a kterd budou shrnuta na konci jako sdélenti, kterd si GCast-
nici odnesou domu. Osvédcenou praxi je mit na paméti
Lpravidlo tfi". Tato zdsada, ¢asto pouzivana v reklamnich
kampanich, naznacuje, ze formulace tfi klicovgch sdéleni

je efektivnéjsi nez jing pocet.

L

PRAVIDLO TRi

e W=

" L 0% -

— 0% =

1 2 3
Jen tfi Kazdésdéleni  Tfi podplrna
klicova trikrat sdéleni
sdéleni zopakujte pro kazdé

hlavni sdéleni

Obr. 3 Pro vyjadreni klicovych sdéleni pouzijte pravidlo tfi.
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Zajistéte pritomnost zdatného facilitatora. Podnécovani
aktivni Ucasti pri predvadécich akcich ¢asto chybi, nejspise
kvili nedostatecngm facilitacnim dovednostem predvade-
jicich. DllezZitost dobrého facilitatora opravdu nelze prece-
nit, protoZe je stézejni béhem celé akce, zajistuje, aby vse
probihalo plynule, aktivné zapojuje Gcastniky do diskusi
a vede je po celou dobu akce. Maze také shromazdovat
dotazy, které se béhem akce objevi.

Zajistéte dobrij time management. Nic neni pro Gc¢astniky
tak frustrujici, jako kdyz musf odejit, kdyz program jesté
neskoncil, nebo kdyz maji pocit, ze program skoncil velmi
nahle. Nezapomente urcit hlidace casu, kterj pomaha
dodrzovat ¢asovy harmonogram akce. MiZe to bt nékdo
z organizacniho nebo facilita¢niho tgmu, v néktergch pri-
padech (napf. u mensich skupin) i nékdo z fad Ucastnika.

Pocitejte s neocekavangmi udalostmi. Vzdy se mohou
vyskytnout néjaké nepredvidané okolnosti, proto je vhod-
né na né myslet predem a byt pripraven na neocekavané
situace. Prikladem muZze byt Spatnd predpovéd pocasi,
prilis velkd nebo prilis mald velikost skupiny, jiné slozeni
skupiny, nez se ocekdvalo (napf. malo aktivnich zemédél-
c), problémy s vybavenim, problémy s pokusy v terénu
atd. Napriklad pfi predpovédi Spatného pocasi lze ukazku
odlozit nebo jako alternativu napldnovat prezentaci v in-
teriéru, natocCenf videa, usporddani ukdzky nebo diskuse.



6

Vyhodnoceni a
nasledné kroky
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VYHODNOCENiIi NASTAVENI A DOPADU VASi AKCE

Vyhodnoceni akce pomaha zlepsit organizaci budoucich
akci. Je dulezité propojit hodnoceni s cilem akce: Pokud
bylo cilem navazani kontaktd, je uzitetné zamérit se na
to, zda Gcastnici byli schopni navazat kontakty. Pokud
bylo cilem pfijeti inovace, organizatori musi sledovat, zda
Gcastnici maji sklon pfijmout prfedvedenou inovaci.

Je mozné ziskat zpétnou vazbu k usporddani (program,
vybaveni, zafizeni, téma, ...) 3 organizaci predvadéci akce,
ale také o tom, co se Ucastnici dozvédéli a co povazuji za
pouzitelné pro svou farmu:

V kratkodobém ohledu:

,Co si navstévnici odnaseji domi?”

e Proc¢ (motivace, zv(jsené povédomi): Gcastnici si uve-
domuji, Ze existuji konkrétn{ problémy nebo vjzvy a/
nebo Ze jsou k dispozici nové moznosti, které mohou
byt v budoucnu potrebné

¢ (o (téma predvadéci akce): icastnicijsou informovani
o konkrétnich novinkach (nové postupy, materidly,
odriddy, stroje atd.)

e Jak: icastnici si dokazi propojit nové informace s vlast-
ni praxi a jsou schopni posoudit moznosti jejich imple-
mentace na vlastni farmé.

V dlouhodobém ohledu:
,Jak navstévnici nalozi s tim, co si
odnesli domo?”

Tento dopad mdlokdy vyplgva pouze z predvadécich akci
notit. U¢astnikam trva néjakou dobu, neZ skute¢né zméni
svou zemédélskou praxi, protoze to mize vyzadovat financni
investice, nové dovednosti a znalosti a zménu zazité rutiny
a mysleni zemédélce. Samotné rozhodnuti pro zménu také
neni ovlivnéno pouze predvadéci akdi, ale zahrnuje Sirokou
Skalu dalSich informacnich zdroju, jako jsou publikace v (ze-
meédélském) tisku, ndsledné predvadéci akce, seminare, zpra-
vodaje, kontakty s poradci, dalSimi zemédélci atd.

Hodnoceni mGzete provadét rizngmi zplsoby, napriklad:

¢ Neformalni rozhovory s G¢astniky béhem predvadéci
akce

* Zprostredkovani zpétné vazby od Gc¢astnikd béhem
predvddéci akce pomoci formuldrl nebo na zakladé
diskusfi

¢ Hodnotici formulare zaslané Gcastnikdm po skonceni
akce. Riziko vystupnich dotaznikd spociva v tom, ze
jsou casto vyplnény prilis rychle, kdyz lidé spéchaji,
aby si promluvili s dalsimi lidmi nebo odesli domu.

e Ndasledné navazujici e-maily nebo telefonaty. Pokud
chcete vyhodnotit dopad, miZete s nasledngm tele-
fondtem pockat nékolik tydni nebo dokonce mésicl.

¢ Hodnotici formuldre pro organizadtory predvadécich
akci, které je tfeba vyplnit béhem predvadéci akce
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Podniknuti krok na zdkladé hodnocenti je dllezité pro
zlepsenibudoucich predvadécich akci na farmach. Jakmile
je tedy hodnoceni shromazdéno, je tfeba se o néj podélit
a provést zlepSeni pro budouci aktivity.

TIPY

PouzZijte pouze nékolik relevantnich otdzek.
U dotazniku s mnoha otdzkami bude tézsi
primét lidi k jeho vyplnéni.

ziskat zpétnou vazbu primo na misté, nez
pozdéji prostrednictvim e-mailu.

>

Toto video ukazuje, jak je hodnoceni akce Gcast-
niky zafazeno do programu predvadéci akce.
www.youtube.com/watch?v=
Bfkkuhb]90I&feature=youtu.be



https://www.youtube.com/watch?v=BfkkuhbJ9OI&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=BfkkuhbJ9OI&feature=youtu.be

NAVAZUJICI AKTIVITY

,Navazujici kroky" se tgkaji dalSiho rozvoje a Sifeni obsahu
predvadéci akce po jejim skonceni, aby se dale zvisil jeji
dopad. Pfestoze navazujici aktivity probihaji az po skonce-
ni akce, je dilezité, aby byly ozndmeny nebo projedndny
s Ucastniky jiz béhem predvadéci akce.

Navazujici aktivity mohou byt formalni, napfiklad orga-
nizované navazujici predvadéci akce. Neformalni nava-
zujici kroky mohou zahrnovat telefonicky kontakt mezi
Ucastniky a predvadéjicim nebo rozhovory zicastnénych
zemeédélcu s jejich sousedy.

N

>

Toto video ukazuje vghody platformy pro vy-
ménu znalosti o ekologickych odriidach a roli,
kterou v ni mohou predvadéci akce hrat.
www.youtube.com/watch?v=0QMa
mé6-eKl&feature=youtu.be

Mezi vhodné navazujici aktivity pro Ucastniky patri:

e Sdileni seznamu Gcastnikd se souhlasem Gcéastnikd
(v souladu s evropskymi pravidly ochrany osobnich
(dajl (GDPR)).

» Sdileni kontaktnich (dajl hostitelského zemédélce
nebo jingch predvadeéjicich pro Gcastniky, ktefi maji
z3djem dozvédét se vice nebo zavést urdit] postup na
své farmé.

» Poskytnutiinformacnich letdkd Gcastnikdm.

* Vytvoreni online platformy, skupiny na socidlnich si-
tich (napr. WhatsApp), blogd nebo fyzickgch siti, kde
mohou praktikujici zemédélci sdélovat své zkuSenosti
ostatnim zajemcdm.

e Zasildniinformacniho bulletinu nebo vytvoreni webo-
vych stranek, na ktergch budou Gcastnici informovani
o dalSich poznatcich a v{voji v oblasti tématu predva-
déci akce.

e Poskytnuti (skupinové) podpory tém Gcastnikm, kterf
maji zajem o zavedeni postupl nebo inovaci.
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Mezi vhodné navazujici aktivity pro osoby, které se nezu-
Castnily predvadéci akce, patfi:

e Poskytnuti zpravy nebo videa z predvadéci akce online.
Pokud bude video atraktivni, m0ze i dalsi zemédélce
prildkat k G¢asti na budoucich predvadécich akcich.

e Vyuziti rdzngch medidlnich zdrojd (socidlni média, blo-
gy, webové stranky, tisk, rozhlas atd.) a informovani
o udalosti.

e Vydavani ¢lankd pro zemédélce v zemédélském tis-
ku a poskytnuti brozur, které lze distribuovat mezi
zemédeélce a poradce. Doporucuje se pfivést na akci
novinare a vénovat jim zvldstni sezeni, aby se ujistili, ze
ve svych ¢ldncich nebo zpravach Siti spravné poselstvi.

* V pfipadé dlouhodobéjsich pokust na hostitelské
farmé by mohly byt pokusy verejné pristupné, aby
se mistni zemédélci mohli prijit podivat na pribéh
pokusu nezdvisle na Ucasti na predvadécich akcich.


https://www.youtube.com/watch?v=oQMa_m6-eKI&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=oQMa_m6-eKI&feature=youtu.be

Prehled riznygch vzdélavacich metod. Dalsi informace najdete na strankach trainingkit.farmdemo.eu

METODA UZITEENE PRO UCELY DEMONSTRACNI SITUACE / BODY KE ZVAZENI / PRIKLAD DOBRE PRAXE
V DEMONSTRACNI SITUACI PREDPOKLADY
Webinaf ® Osloveni Siroké skaly lidi, ktefi se nemohou z(¢astnit predvadéci @ Peclivé zvazte cil a cilovou skupinu ® https://www.wiley.com/network/researchers/promoting-your-
akce osobné article/so-you-want-to-create-a-webinar-six-tips-for-success
¢ Absolvujte vjukové programy pro tvirce webinard
® Jak vytvorit webinaf pomoci PowerPointu:
https://www.youtube.com/watch?v=Atzswy5VhFI
® Bezplatné skoleni o tvorbé webinara:
® https://webinarsthatwork.net/free-webinar
® https://www.youtube.com/watch?v=xsXe5uplL_d8
Informacni panel, ® Navstévnici si mohou sami fidit shromazdovéani informaci tim, ze Navstévnikdm lze predat jen omezené mnozstvi informaci ® https://www.youtube.com/watch?v=AwMFhyH7_5g

stojany, cedule

si samostatné a vlastnim tempem projdou vSechny informacni
stanky

U vice testovacich prouzkd muize byt u kazdého osetreni
umisténa cedulka s informaci, na koho se obratit pro dalsi
informace

K nasmérovani zemédélcd na misto ukazky lze pouzit také
cedule a/nebo plakéty

Z3dné moznosti interakce

Je nezbytné jednoduché, atraktivni a snadno Citelné znaceni
Potfeba vyhovét Grovni vizualni gramotnosti zemédeélcy, ktefi
predvadéci akci sleduji

Na informacnich panelech nebo stancich poskytnéte rady

3 vysvétleni

Prednaska nebo prezentace
v ucebné

Predstaveni tématu a souvislosti vétsi skupiné, kterou farma
snadno pojme

Predlozeni jasngch zavérd a sdélent, které si G¢astnici odnesou

Zobrazeni obrdzki/videi, kdyz neni mozné prezentovat zivé

Teoretické prezentace nebo prezentace shora dolu predstavuji
riziko, Ze Ucastnici zlstanou od tématu vzdaleni a nezapoji se

Nedostatecné zapojeni zemédélcu a jejich interakce by mohly
konkurovat predvadéci akci venku (pokud je soucasti vétsi akce)

0dkazovani na praxi a demonstra¢ni farmy béhem prezentace
Prezentace musi byt krdtké (max. 20 minut)
PFi pfipravé prezentace premyslejte z pohledu cilové skupiny

Recyklace posledni prezentace, kterou jste prednesli na
(védecké) konferenci, nestaci!

https://thefloorisyours.be/en/
https://blog.polleverywhere.com/presentation-advice/

https://www.iowalearningfarms.org/content/field-day-toolkit,
p.30-31

Vypravéni pribéhd

Umoznuje Gcastnikim lépe si zapamatovat hlavni sdéleni

Kdyz méte nadseného uZivatele nebo ¢lovéka z praxe, kterou
chcete predvést

Propojeni teorie s praxi

Vyména zkusenosti s odborniky z praxe, ktefi jiz implementovali
urcitou techniku nebo inovativni pfistup, je ¢asto velmi poutava
3 podnécujici

Anekdoty podporuji zapamatovani obsahu

Vypravéc musi byt nadany, aby dokazal Zivé vypravét a aby mu
bylo rozumét

Dobre si rozmyslete, kam béhem predvadéci akce zaradit

doprostied, abyste uvedli vhodny priklad

https://www.youtube.com/watch?v=yhQxwnT11Tw

https://www.youtube.com/watch?v=i68a6M5FFBc

Otazky a odpovédi

Dulezité zaradit po ¢asovych slotech pouze jednosmérné
komunikace

Snazsi zpracovani predanych informaci

Podnécovani a zprostredkovani otdzek a umoznéni kazdému,
aby se vyjadfil (role facilitatora)

Naplanujte si dostatek casu
Zopakujte otdzky do mikrofonu, aby je slyseli vSichni Géastnici
Ujasnéte si, kolik otdzek |ze zodpovédét / kolik casu je k dispozici

Odpovédi musi byt krdtké a presné, abyste méli cas na nékolik
otdzek

Pozadejte Gcastniky, aby si otdzky pripravili predem

Priklady aktivizujicich otdzek:
https://www.iowalearningfarms.org/content/field-day-toolkit,
s. 20-K21

https://www.youtube.com/watch?v=P2lgW_SXnEQ
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https://www.wiley.com/network/researchers/promoting-your-article/so-you-want-to-create-a-webinar-six-tips-for-success
https://www.wiley.com/network/researchers/promoting-your-article/so-you-want-to-create-a-webinar-six-tips-for-success
https://www.youtube.com/watch?v=Atzswy5VhFI
https://webinarsthatwork.net/free-webinar
https://www.youtube.com/watch?v=xsXe5upL_d8
https://www.youtube.com/watch?v=AwMFhyH7_5g
https://thefloorisyours.be/en/
https://blog.polleverywhere.com/presentation-advice/
https://www.iowalearningfarms.org/content/field-day-toolkit
https://www.youtube.com/watch?v=yhQxwnT11Tw
https://www.youtube.com/watch?v=i68a6M5FFBc
https://www.iowalearningfarms.org/content/field-day-toolkit
https://www.youtube.com/watch?v=P2lgW_SXnEQ
http://trainingkit.farmdemo.eu

METODA UZITECNE PRO UCELY DEMONSTRACNI SITUACE / BODY KE ZVAZENI / PRIKLAD DOBRE PRAXE
V DEMONSTRACNI SITUACI PREDPOKLADY
Interaktivni facilitované diskuse ~ ® Snazsi zpracovani pfedanych informaci ® Podivejte se po privodcich facilitaci ® Priklady aktivizujicich otdzek:

mezi predvadéjicimi a Géastniky
nebo mezi ucastniky navzajem

® Podnécuje Gvahy nadvstévnikd o tom, jak by se predvedené
inovace uplatnily v jejich vlastnim zemédélském podniku

Lze vyuZit k reflexi a propojeni s predchozimi prezentacemi

Prohloubeni znalosti a lepsi porozuméni urcitému tématu

Funguje dobfe s malgmi i velkgmi skupinami

Pripravte si pfedem aktivizacni otdzky pro skupinu

Aktivujte diskusi tim, Ze za¢nete jednoduchou otdzkou,

napf. anketou, na kterou mohou odpovédét Gplné vsichni
Pozadejte Gcastniky, aby se predstavili

Ucastnici, kteff jsou s tématem nebo inovaci jiz obezndmeni,
mohou zahajit diskusi a povzbudit nezkudené Gcastniky, aby se
do diskuse zapojili také Mze byt zajimavé/nutné zajistit Geast
nékolika zkusenych zemédélcd

Dobré naslouchaci a facilita¢ni dovednosti: pfeformulovani,
shrnuti hlavnich otdzek

Rozdélte velké skupiny na mensf

Dobré naslouchaci a facilita¢ni dovednosti: preformulovani,
shrnuti hlavnich otdzek

https://www.iowalearningfarms.org/content/field-day-toolkit,
s.20-K21

Prochazka v terénu / po farmé

Neéktefi hostitelé nemaji rddi, kdyz se tcastnici volné pohybuji po
farmé

Mohou byt nepfistupné pro zdravotné postizené nebo imobilni
Gcastniky a branit jim v zapojeni se

Pfitomnost hostiteld béhem celé prochazky v terénu, ktefi
poskytuji rady, vysvétleni a odpovédi na otdzky

Ponechte dostatek ¢asu na vménu mezi jednotlivgmi
zastdvkami

Zvazte viechny zdravotni a bezpecnostni aspekty prochdzky po
farmé / prepravy (privésem) a pred predvadéci akci provedte
posouzen rizik

® Presun osob na pfivésu, pokud pole nebo ¢asti farmy nejsou pro
zdravotné postizené Ucastniky snadno pristupné

Prakticky priklad predvedeny
predvadéjicim

Pro ilustraci vzdéldvaciho obsahu a tématu

Aby prezentace byla zdbavna a pfitdhla pozornost

Dobre funguje v kombinaci s prochdzkou v terénu a dalSimi
formami prezentace

Pouzijte jednoduché, ale prekvapivé zpUsoby, jak predat vase
sdélenf

Zapojte celou skupinu

Zvazte velikost skupiny: prakticky priklad musi mit moZnost
vidét kazdy

® Jednoduché néstroje k otestovani kvality pidy: https://www.
youtube.com/watch?v=9VWMoDi)Dm4&feature=youtu.be

Zkouska se sldmou pro vizualizaci strukturalni stability
pldy (francouzsky); https://www.youtube.com/
watch?v=pRaN6SLUPuk&feature=youtu.be

Vic y 3 pri

e pro

Dobre funguje v kombinaci s prochdzkou v terénu a dalSimi
formami prezentace

Podporuje zapamatovani praxe a ukotveni prfedavanych znalosti

Zajistéte dostatek Casu
Zahrite tento zazitek do své prezentace, napt. tim, Ze se na néj
zeptate: ,Jak vdm to voni?”

»Jak byste popsali pocit z...?"

Priklady:

® Prohmatejte pidu a prozkoumejte ji poté, co projedou stroje
na odstrafiovani plevele

® Tise naslouchejte vceldm na mezi

¢ QOchutnejte chléb upeceny z mouky vyrobené na farmé, aby
Gcastnici mohli ocenit kvalitu produktd3D zazitek sdzeciho
stroje loF2020

Demonstrace rgéového testu pro analgzu kvality pidy:

https://www.youtube.com/watch?v=f-kigHj3vbw

® Ukazka péstovani lusténin vysvétluje, jak predvadéjici zemédélec
do své ukazky zahrnul zaZitek: https://www.youtube.com/
watch?v=10E_13d85-I&feature=youtu.be
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Please translate


https://www.iowalearningfarms.org/content/field-day-toolkit
https://www.youtube.com/watch?v=9VWMoDiJDm4&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=9VWMoDiJDm4&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=pRaN6SLUPuk&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=pRaN6SLUPuk&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=f-kigHj3vbw
https://www.youtube.com/watch?v=10E_13d85-I&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=10E_13d85-I&feature=youtu.be

METODA UZITECNE PRO UCELY DEMONSTRACNI SITUACE / BODY KE ZVAZENI / PRIKLAD DOBRE PRAXE

V DEMONSTRACNI SITUACI PREDPOKLADY
Cviceni poskytujici ndvstévnikim ® Ak¢ni uceni umoziiuje G¢astnikam, aby sami prisli s feSenim ® Neni to mozné u kazdého tématu, napfiklad pokud jsou k pouZiti @ Vyzkousejte si ochranny odév pfi hubeni skadcl
praktickou zkuSenost ® Podporuje zapamatovani praxe a ukotveni pfedavanych znalosti zafizenivyzadovany licence nebo z divodu opatfeni pro

Podporuje zvladnuti dovednosti G¢astniky

biologickou bezpecnost

Zajistéte, aby byl v harmonogramu predvadéci akce naplanovan
dostatecny ¢asovy prostor

® Prineste si vlastni postfikovace a nechte je zkalibrovat

® Demonstrace rgcového testu pro analgzu kvality pidy
https://www.youtube.com/watch?v=f-kigHj3vbw

Seminare

Pro hlubsi diskusi a zaméreni na konkrétni téma

Aplikace prezentovan(ch zkusenosti na situaci vlastniho
hospodarstvi

V{stup lze pouzit pro dokumentaci

Vyzaduje alespor jednu hodinu v mistnosti nebo u stolu venku

Vyzaduje zafizeni pro zaznamenavani kliov(ch bodi diskuse /
vysledkd cileného Setfeni (napr. poskytnuti Sablon)

Peclivé formulujte cil semindre (musf byt proveditelny v ¢ase,
kterg méte k dispozici) a o¢ekavany visledek

Navstévnici, ktefi ocekavaji prochazku v terénu, by nemuseli
byt otevieni seminafi zahrnujicimu psani a praci s dokumenty
(predejdéte tomu ozndmenim v pozvance); seminar by mohl
konkurovat predvddécim akcim

Zvazte rizné preference ndvstévniky pro pouZité metody
Skupinu je tfeba rozdélit do malych skupinek po 3-¥7 lidech

Podivejte se po privodcich facilitaci a porddanim seminard

® Mozny privodce facilitaci seminare:
https://www.seedsforchange.org.uk/shortfacilitatingworkshops

Vecere, napoje, doprava
atd., to vse poskytuje cas na
(neformalni) viménu nazord
mezi Géastniky

Moznost volné hovofit o pfipadnych nedspésich nebo obavach
z predvadénych inovativnich zemédélskych postupd, aby bylo
mozné se vzdjemné ucit na zdkladé zkusenosti

Béhem neformalni ¢asti predvadéci akce (obcerstveni a ndpoje)
nebo pfi pfesunu mezi stanovisti

Reflexe predchozich prezentaci

Zpracovani prezentovanych informaci

Poskytnéte dostatecny prostor a ¢as, aby mohla probéhnout
neformalni vgména

Sponzorovani jidla/ndpoju/dopravy

® Probihd i tak, pokud je ¢as; podporte tuto neformalni vgménu
tim, Ze v programu ponechate prostor a nabidnete Gc¢astnikdm
jidlo/piti
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Tato prirucka je visledkem uzké spoluprace tfi projektd FarmDemo. Tyto projekty ziskaly finanéni
prostredky z programu Evropské unie pro vjzkum a inovace Horizont 2020 v rémci grantovych
dohod ¢. 727388 (PLAID), ¢. 72861 (AgriDemo-F2F) a ¢. 772705 (NEFERTITI).
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